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Lista para Empezar Un Nuevo Negocio

Estalista es una gufa. Estas son las principales areas de contenido que deben ser incluidas en
su plan de negocio. Complete estalista y contactenos al 773-508-5885 o0 mande un correo a

helpdesk@rpba.org para agendar una cita. Para conocer mas acerca de nuestro programa de
entrenamiento empresarial GROW/PROGRESANDQO, visite www.grow-progresando.org.

Para conocer mas acerca de clases y programas del Departamento de Asuntos de Negocios y
Proteccion al Consumidor de la Ciudad de Chicago, llame al (773)-744-GOBIZ.

Resumen Ejecutivo

[]

Resuma en un parrafo su propuesta del concepto de negocio, mercado objetivo, metas
y objetivos.

Descripcién del Negocio
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¢Cual es el nombre de su negocio, tipo de negocio y ubicacién? ¢Es de tiempo completo
o estacional? ¢Cual es su propuesta de horario de operacién? ¢lLocalidad
existente/propuesta? cQué licencias de zonificacion y/o permisos necesitara su
negocio”?

Estructura de Negocio (Propietario Unico, Sociedad, Corp, S-Corp, LLC Corp).

¢Cual es el estado de su negocio (iniciando, estableciendo, expandiendo, etc.)?

Qué hace gue su negocio sea unico?, (Por qué se siente seguro de que su negocio es
una buenaidea?

Descripcién de su Producto o Servicio
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¢Cual es su producto o servicio? ¢Cuales son sus caracteristicas? ¢Qué lo hace Unico?

¢Coémo su producto o servicio satisface necesidades?, (Cudles son los beneficios de su
producto o servicio?

¢Como esta usted fijando precios de su producto o servicio?, (COmMo se comparan sus

precios con los de la competencia?

¢Qué evidencia concreta tiene de que existe demanda para su producto?

Plan de Manejo Operacional
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¢Quién manejara su negocio?, (Cudl es su experiencia y/o entrenamiento en
administracion?

¢Tendré ahora empleados o en un afio?, (Cuantos? (Seran de tiempo completo o
medio tiempo?

¢Coémo los entrenara?, (Se les pagara un salario o por hora?, (Habra beneficios
adicionales?

¢Coémo manejara sus finanzas?, (Hara registros diarios o tendra servicios
profesionales?

¢Qué equipo va a necesitar?, (Quién lo suministrara?


mailto:helpdesk@rpba.org
http://www.grow-progresando.org/

Plan Financiero
[ Ingreso total estimado para el afio inicial, (calculado por mes o trimestre?, (Basado en
qué informacién?
0 Cudnto costaré abrir tu negocio (incluyendo su construccion) y sostenerlo por 12
meses sin obtener ganancias?
¢Cual seré el flujo de caja mensual para el primer afio?, ¢tiene hoja de célculo?
01 ¢Cudles son sus necesidades financieras personales mensuales? Dado que con
frecuencia un negocio toma al menos un afio para generar ingresos, ¢cOmo va a pagar
sus propios costos de vida en el primer afio?

O

[ ¢Qué volumen de ventas necesita para producir ganancias los primeros 3 afios?

11 ¢Cuédles son sus prondsticos de activos, pasivos y patrimonio neto cuando abra su
negocio?

01 ¢Cudleselvalor de su equipamiento?

11 ¢Cudles suestrategia financiera o posibles fuentes de financiamiento?

11 ¢Cdédmo usara el dinero que obtuvo de prestamistas o inversionistas?

0 ¢Como se garantizara su préstamo?, ¢Como y cuando lo pagara”?
Mercadeo

1 ¢Cémo va a promocionar su negocio?

[ ¢Cuédl es sumercado objetivoy como llegara a esos clientes?
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